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La London Bullion Market Association (LBMA) reconoce el com-
promiso de OCIM de aplicar prácticas óptimas en todas sus ope-
raciones comerciales en la industria de los metales preciosos y ha 
aprobado la incorporación de esta empresa proveedora de oro y 
plata como miembro de pleno derecho.

OCIM, que históricamente viene desarrollando actividades de co-
mercio físico y negociación financiera, es, en efecto, una empresa 
líder que goza de la confianza del sector formal de la minería arte-
sanal y a pequeña escala en Perú a través de su filial Soleil Metals, 
íntegramente participada por ella. Dicha sociedad gestiona dos 
plantas de transformación de mineral de oro, suministrado por ex-
plotaciones mineras artesanales. 
OCIM comparte con la LBMA la misión de promover las mejores 
prácticas en la producción de oro y plata, así como su dedicación 
al fomento de la excelencia y la transparencia en toda la industria. 
OCIM reconoce la importancia de formalizar las cadenas de valor de 
la minería artesanal y a pequeña escala y colabora periódicamente 
con la LBMA en este ámbito como miembro del grupo de trabajo de 
la LBMA sobre la minería artesanal y a pequeña escala, que desar-
rolló las Herramientas para la Minería Artesanal y a Pequeña Escala.
Además de compartir los mismos principios fundamentales del 
abastecimiento sostenible y responsable en los que se sustenta la 
relación (sometida a auditorías independientes) entre las grandes 
explotaciones mineras y las refinerías de oro asociadas a la LBMA, 

Acerca de OCIM 
El Grupo OCIM, fundado en París en 1961, es 
propiedad de la sociedad de cartera OCIM 
Finance, que también se ocupa de su ges-
tión. Tras iniciar su actividad como empresa 
dedicada a la promoción inmobiliaria y a la 
gestión de activos, OCIM acumula una am-
plia experiencia en la gestión de proyectos 
complejos y activos tangibles.
En la actualidad, OCIM se dedica por com-
pleto al sector de los metales preciosos: pro-
duce y comercia con oro y plata, y se abaste-
ce de metales estratégicos de grado platino, 
como el platino, el paladio y el rodio.
La compañía ejerce una actividad doble y 
complementaria como comerciante y como 
agente financiero. Como comerciante, OCIM 
se dedica a la compraventa de los activos 
en cuestión a lo largo de toda la cadena de 
valor, desde los productores hasta los usua-
rios finales. Como agente financiero, OCIM 
financia las operaciones de la cadena de va-
lor, principalmente a través de contratos de 
prepago a corto plazo.
Además, OCIM explota dos plantas integra-
das de transformación de oro en Perú y pro-
duce con métodos responsables oro a partir 
de mineral adquirido localmente a empresas 
mineras artesanales y a pequeña escala.
Los equipos de OCIM operan desde París, 
Ginebra y Lima.
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estas Herramientas abordan un conjunto de cues-
tiones específicas del sector, como la presencia de 
supervisión formal por parte de los organismos re-
guladores y de agregadores previos a la refinería, 
títulos legales y licencias de explotación minera. 
Desde un punto de vista más general, la obtención 
de la condición de socio de pleno derecho llega en 
un momento en el que la LBMA ha dado una serie 
de pasos concretos diseñados para fomentar la in-
clusión de oro procedente de la minería artesanal y 
a pequeña escala en los canales de suministro habi-
tuales, tras señalar que los programas de abasteci-
miento responsable habían marginado de forma no 
intencionada al sector debido, en parte, a unas rigu-
rosas normas de abastecimiento, a la falta de com-
promiso y a las preocupaciones de las refinerías y 

los compradores asociadas al riesgo de reputación. 
Esta aspiración se ha logrado ya gracias a diversas 
medidas concretas que no solo están destinadas a 
promover la gobernanza del sector, sino también el 
acceso abierto y directo al mercado para aquellas 
personas cuya subsistencia depende en parte o en 
su totalidad del oro producido por métodos artesa-
nales.
«Esta decisión fortalece nuestra legitimidad en 
todo el ecosistema de los metales preciosos, de 
manera especial en los eslabones posteriores 
de la cadena de valor, al tiempo que nos permite 
participar activamente en la definición de las nor-
mas de la industria, cada vez más estrictas, junto 
a nuestros homólogos», explica Laurent Mathiot, 
presidente y CEO de OCIM.
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